      2012年万科店2月工作总结和2月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	2月会员消费占比
	1月会员消费占比

	门店
	6.7万
	50306.3
	
	
	6500
	9561.8
	92
	32.8%
	36.5%


二：2月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）
1月保健品完成：4197，2月目标：4500。实际完成：1958。
查询了2011年月均销售，也大概在2000元左右。主要是大家都没有引起重视。
第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	
	
	
	
	
	
	
	


二、片区门店3月工作重点（只写3点，3月要进行总结）
1.保健品知识学习，考试，竞赛。奖励：最后一名给第一名奖金50元。
2.病种组方重点药品学习。
三、需解决的问题：

1.会员生日礼品。打电话找办公室说是没有，营业部喊我们自己先欠着，但是没有回答什么时间有。
