      2012年温江和盛店2月工作总结和3月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
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总结：会员客单价：55.9，总的客单价：34.7
总销售完成比例：92.3%
毛利：1.45

毛利率：37.4%
2.26-3.4：会员消费占比29.9%
二：措施执行落实情况：

1、 落实加强病种组方的学习
2、 宣传会员卡，会员权益，发展会员，并使其成为忠实会员

3、 在2.21做了社区活动
第二部分工作计划

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
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	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比
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二、门店增量措施（1----3点）：
1、继续加强病种组方的学习
2、开春了，就近调拨一些花茶包装销售

3、克服修桥带来的影响，做好社区活动，使桥这边的消费者成为我们的忠实消费者
三、需解决的问题：

