关于会员超低价商品的活动规则

1、 会员超低价商品执行时间：2012年3月8日—5月31日（暂定）

2、 品种：附表1当中的50个品种

3、 活动规则：

1、 每张会员卡每月只能以会员超低价购买指定数量的超低价商品，每个品种每卡限购数量见附表1中的限购数量栏。
2、 超过限购数量的，以原价购买。

3、 每卡购买数量不受门店限制，如吗叮啉，如某会员已经在总店以超低价购买过一盒，那在同一个月当中，不管该会员再到其他哪个店去购买，都不能再享受超低价，而要以原价购买。

4、 每月的期限是指每月1日到31（30）日。

4、 收银操作流程：系统会自动识别顾客当次购买是否能享受超低价，超过限购部份，系统会自动将超出部份单独生生细目，并以原价结算。
5、 宣传途径：

1、 公司统一印刷喷绘广告，各门店需张贴在门店外显眼位置，由于部份产品的原价各门店不统一，因此喷绘上未印刷原价，门店需自行填写上原价后再张贴，要求原价填写要清晰，颜色要鲜明。

2、 门店需自行书写2张以上的POP，张贴店内显眼位置，若POP上位置有限不能书写每产品限购数量的，必须在POP下面注明“具体活动内容请咨询营业员”。

3、 所有超低价商品，每一商品陈列处必须配一张爆炸花，爆炸花内容统一书写内容“会员超低价**元/盒，每人每卡每月限购**盒”。
6、 门店需注意：

1、50个超低价商品不要求门店全都经营，门店可根据自身经营需求，对于不好销的商品可不经营。

2、实行超低价的50个商品价格全部均为倒挂，倒挂金额从0.5元到5元不等。实行此活的目的在于真正给会员实惠，给顾客造成在我店购买药品较为便宜的印象，以达到带动其他商品销售、增加门店销量的目的，而不是鼓励门店多卖这50个商品，为避免门店对此类商品的倾销，因此营业部根据本50个品种在各门店近3个月的销量，制定了各门店每月各品种的限销数量，请店长安排专人对这50个品种的销售情况进行监控，必要时采取限量摆放与策略性缺货来避免门店销售超量的目的（如每天只固定摆一定数量的货，当天卖完就不再摆货了，第二天再摆货继续销售）。
3、对于活动效果的门店（是指实行超低价后对其他商品销售有较大提升，而不是指仅50个超低价商品销售较好），如门店限销数量核的较低的，门店可报营业部马婷，待对门店的超低价活动效果评估后，予以加大门店的每月限销量。

