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一、2012年3月主要销售数据 

数据 2012年3月 2012年2月 同比增减 

销售 8821.81 6708.25 31.50% 

毛利率 34.49% 36.94% -6.63% 

毛利额 3042.64 2478.34 22.77% 

分析： 

二、2012年4月提升销售的措施 

1、利用公司活动提升来客数。 

2、抓重点，通过培训，提高销售金额，提升团促销售，提高门店毛利率。 

3、通过病种关联用药及疗程销售，提高客单价。 

4、抓会员，通过公司会员奖励政策，扩大会员消费团体，培养忠实顾客，带动外联销售提

高销售金额。 

三、2012年4月各品类销售计划 

 

 2012年3月 2012年3月 增加额 增加率 

销售 11468.35 8821.81 2646.54 30% 

毛利率 38% 34.49%  3.51% 

毛利额 4357.97 3042.64 1315.33 43.23% 
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