四月活动方案建议
1积极联系厂家在店外搞活动，请厂家给予一定的支持，以此增加人气。
2活动时间最好选折会员日当天，对顾客来讲当日即可享受折扣又可享受优惠活动，以此来吸引顾客的购买欲望。

3 活动期间前5名到店的顾客无论消费金额多少可免费获礼品一份（可送餐巾子一包）
4活动期间免费测量血压，免费办理会员卡。
5 可利用我店现有赠品，进行买赠活动这样可以节约活动经费。
6具体细则如下；满68送爱婴康沐浴露一盒；满98送牙膏一支（三精双黄连牙膏，可联络厂家赞助）
满158送千林系列保健品。
希望可以通过以上活动增加我店四月的销售      何文英
