桐君阁大药房观后感
总的来说，每个药房都有自己的特色，值得我们学习的很多。
1、 会员方面

参观了桐君阁的两家药房，两家店都有会员日，但是会员日不一样，有自己的特色。比如说第二家店的会员日为7号、17号、27号。会员日满30送2元代金卷，每卡最高送10元代金卷。会员积分分品类，成药2元积一分，器械7元积一分，日化10元积一分。
2、 陈列方面

1、 走进店铺感觉就是很浓的促销气氛，但是实际上没有做活动。端头、货架上都用气球做了装饰，给人予实惠的的感觉。
2、 A推类品种都是放在货架的端头或者一二排的黄金位置，方便顾客选购。每个品种基本都是2个以上的陈列面，且为阶梯式的陈列，显得很丰满、大气，货卖堆山。
3、 进门口的花车上以堆放的形式放的减肥产品，配以POP宣传，形成一个宣势的气氛。

3、 促销方面

1、 在A推类品种的价签处用爆炸花或者POP注明该品种的作用及功效，便于顾客选购。
2、 在畅销品种旁边陈列我们的A推品种，增加顾客的选购率。并配以爆炸花注明“热销”或“店长推荐
3、 在任务上，在月初进行任务分配，在月底的时候按照任务完成率情况进行考核，在二次分配，刺激了店员的积极性。
总的说，这次收获很多，目的就是学以致用，用于自己的门店上
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