    交大   店活动总结

活动性质：片区活动 

活动时间： 2012年3月19日-3月25日                      

活动主题：   买省                    

主要活动内容：  满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元                                                        

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	293
	46.64
	13667.77 
	4174.87 
	30.5% 
	7.5%

	上月同期数据
	388
	36.87
	14306 .25
	4914 .80
	34.4% 
	52%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%

-24.5%
	 （活动-上月）/上月*100%

26.5%
	（活动-上月）/上月*100% 

-4.5%
	（活动-上月）/上月*100% 

-15%
	活动-上月 -4.4%
	（活动-上月）/上月*100%

-85.5%



活动期间与活动前一周数据对比（Eg：2012年3月19日-25日与3月12日-18日的数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	293
	46.64
	13667.77 
	4174.87 
	30.5% 
	7.5%

	上周同期数据
	327
	43.85 
	14339.73 
	4508.19 
	31.4% 
	51%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%

-10.4%
	 （活动-上月）/上月*100%

6.3%
	（活动-上月）/上月*100% 

-5%
	（活动-上月）/上月*100%

-7.4% 
	活动-上月

-1.4% 


	（活动-上月）/上月*100%




活动期间新增会员   15      人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点
本次活动用气球打造了店堂，营造了活动的气氛。
活动中pop宣传张贴的位置比较显眼。
将非会员转为有效会员的成功经验

在收银时候问顾客有没有会员卡，主动向会员宣传我们的会员权益，不要闲麻烦就不想给顾客积分，在顾客积分达到100分以上时主动告知顾客下次可以用会员卡来用积分抵钱了，这样会员顾客就回觉得很优惠，就会再次来消费。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？（销售未达10%的门店必填项）

 原因分析：

   A.本店现在因门外路面施工，导致大量顾客流失。

   B.根据顾客反映，某部分商品跟其他药店比较有些差异。

如何达到要求：

    A.主要抓住会员销售,多办会员卡。

    B. 抓病种组方用药，熟悉药品主治功能。  
    C..加强保健品销售，跟顾客传达保健的重要性。
