   华阳南湖        店活动总结

活动性质：公司活动 v口   片区活动 口   其他              
活动时间：    2012年3月19日--2012年3月25日        

活动主题： 3月养生季，情系太极      

主要活动内容：     满68元送6元，满128元送12元，满238元送23元                                                   

1、 数据分析

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	518笔
	32.26元
	16713.26元 
	5754.21元
	34.4% 
	43%

	上月同期数据
	552笔
	29.99元 
	16559.27元 
	6983.36元 
	42.2% 
	44%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


1、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月16日到2月22日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	518笔
	32.26元
	16713.26元 
	5754.21元
	34.4% 
	43%

	上月同期数据
	520笔
	 27.57元
	14335.14元 
	5063.42元 
	35.3% 
	22%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


2、 活动期间新增会员         35   人

3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

为每位进店的顾客宣传此次的活动内容，在顾客消费金额与实际活动金额奖励有差距时，努力劝说顾客再购买些药品达到相应的金额兑换奖券。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

在为顾客收银时询问顾客是否有会员卡，如果没有就为顾客办理，在办理的同时宣传会员权益，填写好会员信息，特别是顾客的地址和电话一定要仔细填写，以便更好的收集会员会员信息，为社区活动打下基础。

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

