       交大二        店活动总结
活动性质：片区活动 

活动时间： 2012年3月19日-3月25日                      

活动主题：   买省                    

主要活动内容：  满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元                                                        

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	211
	43.55
	9188.7 
	 3114.57
	33.9 %
	7.2%

	上月同期数据
	212
	46.49 
	9856.27 
	2516.14 
	25.53 %
	33.3%

	对比结果（%）
	-0.47%
	-6.32%
	-6.77%
	23.78%
	8.37% 
	-78.38%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（Eg：2012年3月19日-25日与3月12日-18日的数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	211
	43.55
	9188.7 
	 3114.57
	33.9 %
	7.2%

	上月同期数据
	162
	39.41 
	6384.47 
	2090.22 
	32.74 %
	18.88%

	对比结果（%）
	30.25%
	 10.50%
	43.92%
	49.01% 
	1.16%
	-61.86%


3、 活动期间新增会员      27      人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结
1 活动的亮点
2 活动期间针对特价商品会员可享受超低价优惠，限量抢购，此活动为顾客带来了及时的优惠，吸引了顾客眼球；
3 在药品销售过程中宣传活动内容，从而达到增加销量的目的。
1、 将非会员转为有效会员的成功经验

1 向顾客介绍太极大药房会员与非会员不同待遇（例如：会员在星期三和星期日可享受九五折优惠同时享受积分；平时进行会员积分，积满一百分可抵现金五元等优惠活动）
2 会员卡可在本公司所有门店通用

3 向会员表明太极大药房药品质量有保障，是老百姓信得过的药方

4 微笑服务，增加亲切感；详询顾客症状及需要进行对症下药，
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？（销售未达10%的门店必填项）
