
              大邑内蒙古大道药店1月总结
1、 数据分析

	月份
	销售额／笔数
	平均额∕天
	毛利
	毛利率


	1月
	24379.4  /563
	975.2
	9250.73
	37. 9%


·2011年12月26至31日销售5395.2笔数126  平均笔数21笔  客单价42.81   毛利2771.64  毛利率42%平均每天销售899.2.从这个月来看销售24379.4元，笔数每天22.52笔.比上个月增加1.52笔，客单价43.30每笔，增加了0.49一笔  平均每天销售975.2比上个月平均每天销售增加73元
2.较12月毛利率下降了4.1%，12月主要卖保健品卖的比较好，这个月保健品销售率比较低，以后多对保健品的知识进行培训，进行搭配销售，抓住进店的每一个顾客。
3.这个月补肾益寿差和日夜百服咛分别差2盒完成任务，其余均已完成，店员每天也都非常努力的做销售和学习，同时也在不断的分析和总结原因
4.本月平均销售较上月平均销售有所上升是全体员工共同的努力，应继续发扬。
二、2月计划及工作思路

 1.12月计划销售33000元，1100元／天、毛利率33%，集团任务1500元／月、莲花清瘟10盒／月，，赖氨酸磷酸氢钙2盒，惠菲宁2瓶，补肾益寿3盒，日夜百服咛10盒/月，感冒灵胶囊10盒/月
2.发动员工努力的将中医坐诊医生请到，加强中药袋装销售和配方销售（马上就要上中药）。
3.将会员管理好，提高会员销售，着重的维护老会员，努力发展新会员，提高我店的品牌影响力
4.提高专业知识，自我修炼，，以顾客为中心解决顾客的任何需要为宗旨关爱顾客，讲诚信，
5  每月多进行店上员工的专业知识的培训，定期考试

6  加强一句话服务
三、需要解决的问题

1  希望中药配方尽快铺货
2  望GSP认证书尽快办下来，我们好做活动

