关于重庆参观的心得总结

26日跟随公司大部队前往重庆参加了很难得的千元店长大会。很多优秀的店长们分享了他们的一些宝贵的经验，白董事长也给我们提出了需要改进的地方，让我们知道我们的发展空间还很大，需要努力的地方很多，听了这一席话，我们各个都充满了斗志。
27日，我们参观了桐君阁大药房中的两个优秀的门店。当我们走进店内时可以很切身的感觉到干净，整齐，充满了春天的气息。

首先是店门口摆放的是保健品，用小型的展示台摆放在殿堂中央，所有经过的顾客都可以看到，刺激着顾客们的购买欲。接着就是谜语花香，在店中央的靠墙的柜台上，整整齐齐的摆放着蜜语花香，整齐美观。有一个很大层面的展示，看上去很大气。

货架上面的药品，按着盒子的大小高矮排下来，很是好看，第一排的药品都是成阶梯状的成列，不管是近看还是远看都很整洁，阶梯状的成列可使货品看上去饱满，立体感很强。
再来说颜色，都是浅色系过度到深色系，不至于给人一种凌乱的感觉。很有层次感。

再来说，摆放的药品都是团促或者高毛利的再前三排，货架的旁边空地方都粘贴的有花束，看上去很有春天的气息。天花板上除了广告产品的宣传品外 没有多余的装饰，这样不至于给人杂乱的感觉，也不会有空旷的感觉。

这些陈列方面和我们的陈列理念是一样的，切摆放的原理也是大同小异的。主要的差别是我们没有他们的库存大，货品数量不多，摆出来没有那么的饱满。但是我们的货品种类多，从这一方面来弥补。
最让我称奇的是他们的pop和爆炸花。都是自己手工绘画的。Pop上面的字很可爱，且内容切合这季节的变换，紧扣主题。还有一些娃娃在上面，让人看着多了一些活力。让人从心底喜欢。还有爆炸花上面描述的药品的主治功效，让人一眼就注意到它，提高了关注力。

对于pop这方面我们还是需要加强培训，利用好pop也可以使店面变换一种面貌，促进销量的提升，我们上升的空间还有很大，需要认真消化这次参观后得到的体会。给予门店人员进行培训，认真学习别人的优点，改进自己的不足。
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