    锦江区水杉街         店活动总结
活动性质：片区活动 

活动时间： 2012年3月19日-3月25日                      

活动主题：   买省                    

主要活动内容：  满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元                                                        

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	235
	38.14
	8963.37 
	2946.7 
	32.87% 
	---

	上月同期数据
	191
	39.4 
	7525.2 
	 2615.6
	 34.76%
	37.85%

	对比结果（%）
	23%
	-3.2%
	19.1%
	12.66%
	-1.89% 
	---


2、 活动期间与活动前一周数据对比（Eg：2012年3月19日-25日与3月12日-18日的数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	235
	38.14
	8963.37 
	 2946.7
	32.87% 
	----

	上月同期数据
	248
	36.7 
	9100.9 
	2965.5 
	32.58% 
	31.3%

	对比结果（%）
	-5.2%
	 4%
	-1.5%
	-0.63%
	0.29%
	---


3、 活动期间新增会员    20        人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
1）搭配销售，尽量消化近效期
2）借助社区活动加大活动宣传
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1）在有会员优惠的时候请老会员出示会员卡比大声说优惠了多少钱积了多少分现有多少分下次可抵用的金额，然非会员自己听到，主动询问会员卡怎么办。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？（销售未达10%的门店必填项）
1） 我们活动的宣传力度不够大，应该多提前几天宣传，多发两天传单。
2） 其他药房的活动冲击

3） 在顾客购买时买省活动强调的不够，应该向每一个顾客重复强调。

4） 药品缺货。
