
大邑围城北路店2012年3月总结和4月计划

一、2012年3月主要销售数据

	数据
	2012年

	销售
	42452.11

	毛利
	12789.36

	利润
	30.13%


分析：1.活动期间增加了一部分销量2.3月本来就是一个销售旺季，春季流感，过敏等症状较多

1、品种数据(总共2457个）
	
	动销品种个数
	占比

	总个数
	1101
	44.81%

	其中：中药材
	26
	1.06%

	中西成药
	856
	34.84%

	保健品
	58
	2.36%

	医疗器械
	139
	5.66%

	化妆品、日化
	5
	0.2%

	非药品
	17
	0.69%

	广告品种
	0
	0


分析：3月销售品种中以中西成药占的比例较高，动销品种数量还不足总数量的一半
2、库存数据及动销比

	
	库存金额
	月均销售
	动销（月均销售/库存金额）

	总库存
	67247.41
	42452.11
	63.13%

	中药材
	1321.06
	2057.98
	155.78%

	中西成药
	44564.08
	33084.99
	72.24%

	保健品
	10854.41
	5338.56
	49.18%

	医疗器械
	8613.13
	1749.29
	20.31%

	化妆品、日化
	1111.64
	355.24
	31.96%

	非药品
	783.08
	256.82
	32.80%

	广告品种
	0
	0
	0


分析：因为这个月销量最好，再加上公司再压库存，所以动销的比例有所提高。中药之所以超过库存，是因为有个顾客订购了上千的贵细，保健品的销售有所提高
二、2012年提升销售的五项措施

1、公司促销活动起了一部分作用
2、上月活动剩余赠品蜜语花香的蜂蜜，继续在这月平时间做活动
3.  我店门口有一个展台，摆放了有组合的保健品

三、2011年2月各品类销售计划

	
	2012年3月 
	2012年4月
	增加额
	增加率

	销售
	42452.11
	45000.00
	2547.89
	5.6%

	毛利
	12789.36
	15750.00
	2960.64
	18.79%

	利润
	30.13%
	35%
	4.87%
	4.87%


四、增加销量的措施

加强病种组方的学习，联合销售，增加销售

加大社区活动的宣传，争取到更多的顾客

大力宣传每月的促销活动，增加销售


