
        白马寺     店活动总结
活动性质：片区活动 

活动时间： 2012年3月19日-3月25日                      

活动主题：   买省                    

主要活动内容：  满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元                                                        

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	252
	31.8
	8005.28 
	 2994.6
	37.4% 
	19.1%

	上月同期数据
	251
	29.2 
	7335.35 
	2727.9 
	37.1% 
	45.6%

	对比结果（%）
	0.4%
	9%
	9%
	9.8%
	0.3% 
	-58%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（Eg：2012年3月19日-25日与3月12日-18日的数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	252
	31.8
	8005.28 
	 2994.6
	37.4% 
	19.1%

	上周同期数据
	252
	30.7 
	 7747.27
	 2483.6
	32% 
	27.1%

	对比结果（%）
	0
	3.6%
	3.3%
	20.6%
	5.4%
	-3%


3、 活动期间新增会员   19         人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
成功卖出3单保健品，提高了毛利和客单价
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

与顾客说明我们会员卡的方便性可以有效成功办理会员卡
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？（销售未达10%的门店必填项）
1） 很多顾客觉得买不到68元的商品就不能优惠没占到便宜便少选了些，建议如下次再搞类似的活动可以增加一项满38省3元等小金额也有优惠的活动
2） 建议还是给会员积分比较好，这样可以留住顾客信息了解其消费情况
3） 药品数量少不够疗程用药

