
                          杉板桥店3月17日活动总结

活动时间：3月17号

活动效果统计如下：

1、活动期间销售  3422.39    ，上月/上年同期销售  1403.93      ，增长  143.77  % ；
2、活动期间毛利率23.25%   ，毛利额 795.57    元     ，上月/上年同期毛利率30.99%   ，毛利额435.01元，毛利率/毛利额增长 82.89    % ；
3、活动期间交易笔数 60   ，客单价  57.04   ，上月/上年同期交易笔数  49   ，客单价 28.65   。
      4、DM单发放情况以及POP宣传情况：
       活动前一个星期准备了两张大的POP海报贴在热电厂生活小区进行宣传，本店制作DM单50张，提前2天在小区发放。
二、活动分析：

  此次活动地点：热电厂生活小区
  活动的目地：宣传太极大药房的服务精神，为顾客免费办理会员卡，免费测量血压，免费发放代金卷，以此来达到增加我店的销量。

  活动邀请的厂家：哈药三精，贵州苗药。

  活动的不足之处在于邀请到的厂家太少了，免费发放3元、5元代金劵、会员卡只办理了8张，数量较少，这次活动现场销售共计47元，销量不太好，主要是测血压、咨询的人比较多。希望下次请更多一点的厂家进行宣传、为我店增加一定的销量。

                                  杉板桥店

杉板桥店3月21日活动总结

活动时间：3月21号
活动效果统计如下：

1、活动期间销售  2084.0元    ，上月/上年同期销售 1652.0   ，增长  26.15  % ；
2、活动期间毛利率 28.18% ，毛利额  587.2元     ，上月/上年同期毛利率  30.95%      ，毛利额511.33元，毛利率/毛利额增长 14.84  % ；
3、活动期间交易笔数 46 ，客单价  45.3  ，上月/上年同期交易笔数  65   ，客单价 25.41 。

二、活动分析：

  此次活动地点：杉板桥店门口
  活动的目地：宣传本次会员活动：满68省6元现金，满128省12元现金，满238省23元现金，免费办理会员卡，免费测量血压，联合厂家进行买一赠一活动，以此来增长本店销售。 
   活动邀请的厂家：重庆华邦、贵州苗药（因厂家说下午要有其他活动所以只拿了赠品）、哈药三精（临时要开会，所以没有来）、武汉天天明（也因临时有事没来）  
    本次活动由于给予支持的厂家较少，只有重庆华邦，人流量比预计的要少，宣传的效果也没有理想中那么好，偶有测量血压和咨询的顾客，本店店员和厂家也都极力抓住顾客的购物心里，每来一位顾客都极力介绍本次满省活动及厂家的买一赠一活动，但是此次重庆华邦厂家给予的支持还是有小小的成果，谢谢厂家的支持！通过一次次活动及总结，下一次活动将联系更多的厂家一起合作，更加完善。 从而为本店获取更多的利润。                          

