温江中心店三月培训案例

如何让购买多维元素的顾客购买番茄红素

   一名三十岁左右的男子走进店堂，直奔维生素区域，拿起一盒善存银片看说明，这时

店内促销走近问：“需要点哪方面的？”

顾客：我觉得我需要补点什么

促销：你看的这个是适合50岁以上的人吃的

顾客：那我需要吃点什么呢，我平常经常都开车的

促销：你是不是觉得经常腰酸胀？

顾客：就是，平常经常开车，在办公室也是坐着的。

促销：你可以看一下这个，更适合你。

这时促销从货架上拿起一瓶自然之宝的番茄红素。

促销：像你们经常开车，长时间坐在办公室，可以吃这个番茄红素，它可以保护男性的前列腺，提高免疫力，延缓衰老。而且，这个是原装进口的，质量有保证。

顾客：恩，就是，现在运动少了，也长胖了。才三十岁，就感觉身体不行了。

促销：这个服用也方便，每次吃一粒，每天吃一次就可以了，很方便。这一瓶可以吃一百天。

顾客：好，拿一瓶嘛。

