
双流清泰路店2012年2月活动总结
1、 数据分析
1、 活动期间与上月同期数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据

	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据

	+116
	+8.52
	   +4170.95
	+1753.46
	+0.05


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	销售笔数
	平均客单价
	收入
	毛利
	毛利率

	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据
	活动期间数据

	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据
	上月同期数据

	-22
	+3.35
	-56.77
	+192.93
	+0.04


3、 活动期间新增会员  12          人

4、 活动期间整体会员及非会员销售占比，如有阶段性消费活动，提供阶段性会员及非会员的销售占比。

	会员销售占比
	非会员销售占比

	0.19
	0.81


	价格范围
	会员销售占比
	非会员销售占比

	比如：38~57
	0.52
	0.67

	58~87
	0.26
	0.69

	88以上
	0.19
	0.76


5、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	3元代金卷
	5元代金卷
	8元代金卷
	

	送出数量
	10张
	4张
	2张
	

	剩余数量
	54张
	28张
	22张
	


2、 总结

1、 活动的亮点

a、 使用活动送卷的时间是紧接着活动后，容易让顾客接受；
b、 活动针对会员，更能体现会员权益；

c、 代金卷的使用消费金额没大的要求。
2、 如何将非会员转为会员  
a、  店上所有员工领悟到会员的重要性；
b、 销售过程中营业员加大会员的宣传；

c、 收银员加大对会员权益的宣传到位
3、 活动效果不明显的门店，下次的活动中怎么提高？

a、 店长加强自身的管理及销售能力；
b、 让门店所有员工将活动了解到位，宣传到位；
c、 提前更充分的准备好货源
d、 加大店堂的装饰。

