促销活动流程

1、 门店申请活动流程

1、由门店提出申请及活动方案，提前7~10天将方案递交给片区主管，报批同意后执行。
要求：个别门店因短期需求，或是特定时期，需要单独进行促销活动的，费用标准低于300元的，由门店提交促销活动方案，报片区主管审批同意后，方可执行。费用标准高于300元的，由片区主管报营业部策划专员，经营业部经理审核通过后，方可执行。
二、片区申请活动流程
1、 片区活动申请由片区主管提出申请及活动方案，提前7~10天将方案递交到营业部策划专员。由策划专员收到方案后2天内完成后续流程报批，通过后并通知片区主管执行。
要求：

⑴ 各片区应结合公司整体活动的时间，做到每月各片区都要有一次促销活动

⑵ 促销活动对销售拉升应在20%，达不到活动效果的，如无特殊原因，活动费用不予报销。

⑶ 活动总费用需控制在活动期间总销售的1%以内。具体申报标准为：

A 费用总预算在1500元以下的，片区将活动方案报营业部备案后，直接执行。（费用包括：DM单、短信、购买礼品及装饰品等费用）

B 费用总预算在1500元以上的，片区将活动方案在活动开展前15天以公文呈报形式，报营业部及主管领导批准后，放方可执行。
2、 活动总结（活动结束7天内完成）
⑴ 活动结束后3天内，门店填写《门店活动总结表》，递交给片区主管

⑵ 片区主管在收到各门店总结后2天内，填写《片区活动总结表》，递交给营业部策划专员。

⑶ 策划专员最后总结递交给领导。

