温江同兴东路店效期滞销售安排
1、 效期在6个月的品种：

1 门店加强销售，首推；
2 查看哪些门店销售好的，积极联系帮忙或者换货销售，进行门店调拨；片区门店之间可先进行门店调拨交换销售等；
3 实在卖不动，解决不了的与公司业务、仓库、或者厂家联系，能退的就退；
4 最后实在不行的，6月可打折销售。
5 效期品种可单独陈列，便于销售。
当然首先考虑效期的原因，根据情况处理，也可提前8个月10个月进行养护。
2、 滞销品种：
1 首先是要考虑滞销的原因，是由于营业员都去卖高毛利的品种去了忽略了还是其它原因，平时加强营业员对滞销品种的销售，或者首推；
2 也是查看哪些门店销售好的，积极联系销售进行门店调拨。
③ 单独陈列，销售，这样便于营业员销售。
