温江政通店3月计划指标

1、 3月计划指标：（单位：万）

总销售：4.7
中药：0.28

集团品种：0.95
2、 完成措施：

1、 积极发展会员，提高会员消费占比。主要通过2月活动宣传我们的会员权益，让顾客尝到办会员卡的甜头。日常销售收银时提醒顾客出示会员卡。

2、 继续坚持订药销售。在顾客询问我们没有现货的品种方面，首先在系统内查询，如有货积极为顾客调拨，收取一定定金，提高销量。
3、 贯彻公司重点品种学习的精神，提高自身的药学专业知识水平，从而提高用药的准确性，保证疗效。
3、 工作重点：

1、 继续重点抓会员工作，提高会员数量，会员消费。

2、 针对效期品种，将效期任务分化到人， 积极销售。

3、 强化病种组方销售，提高客单价
4、 社区活动效果：

1、 活动期间新增会员数量5个。无销售。
2、 活动分析：

1） 活动当天天气不好，下小雨，菜市场人流不是太多。

2） 活动当天市场管理人员因我们没有医师资格，不准我们测血压，也不准太太厂家胃检测，结果我们就只有免费办理会员卡和保健品资料。询问的人都持点怀疑态度，问的人较多，办卡的人就很少
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