崇中店效期及滞销品的销售。

1. 效期品种销售分配：按人销售解决，促销员5人各占一份，营业员占一份，每星期进行效期品种销售统计，销售差的加大销售。为了防止个别的人员为了卖提成品种，而不销售效期滞销品种，导致没有完成效期品种销售的，再给限定时间，任然没有完成的就惩罚，（惩罚根据实际情况而定）。导致过期的按原价赔偿。
2. 效期品种在分配结束后必须在分配当月完成，未完成的按品种基数实施惩罚。

3．实行提前催销制度，把滞销品种在成为效期之前卖完。从而减少不动销品种。

