崇州中心店2012年任务分解
一、全年销售任务

	总销售
	中药
	集团品种

	年计划销售
	毛利率
	毛利额
	年计划
	年计划

	290
	27%
	78 
	18
	68 


二、月任务分解
	月份
	总销售
	毛利率
	毛率额
	中药
	集团品种

	1月
	15.3
	27%
	4.131
	0.5
	2.86

	2月
	20
	27%
	5.4
	1
	4.14

	3月
	22
	27%
	5.94
	1
	5

	4月
	23
	27%
	6.21
	1.5
	5

	5月
	24
	27%
	6.48
	1.5
	6

	6月
	24
	27%
	6.48
	1.5
	6

	7月
	26
	27%
	7.02
	1.5
	7

	8月
	26
	27%
	7.02
	1.5
	7

	9月
	27
	27%
	7.29
	2
	7

	10月
	27
	27%
	7.29
	2
	6

	11月
	28
	27%
	7.56
	2
	6

	12月
	28
	27%
	7.56
	2
	6

	合计
	290.3
	27%
	78.381
	18
	68


三、完成计划措施：

1、配合公司病种处方销售，加强销售人员培训，增强联合用药、疗程用药。

2、做好每月社区活动，加强宣传企业文化及会员发展。
3、以顾客为中心，满足顾客需求。
四、发展会员措施：

1、每天对进店未办理会员卡的顾客办理会员卡，每天最少办理10名新会员，让每位员工铭记办理会员卡。
2、积极给顾客介绍会员权益，让会员感觉到办理了会员卡更实惠，享受更多的优惠。
3、把握好每次社区活动，加大宣传力度，让更多的人了解会员的好处，享受的优惠。
