城中片区下周主要工作
各门店、各店长：下周的重点工作如下：
下周片区总体销售任务是37.1万，请各店长把门店每天的销售目标传达给门店的每位员工，大家共同努力完成门店的力争目标。
1、 从下周起，检查门店标准化完成进度，对于没有按进度完成的门店立马进行整改。

2、 门店货架端头要陈列当季品种（现在应该陈列美美或者补益类、送礼类品种），门店货架端头还是陈列夏季冲剂的门店进行调整。门店陈列展示盒的清洁卫生（包括橱窗的展示盒）要天天做，保存清洁。年底了，门店的清洁卫生（店招、店内和橱窗的蜘蛛网）进行大扫除，公司一旦发现有蜘蛛网的门店会重罚，细节要做好，大家引起重视！
3、 这次公司在巡店的过程中，发现门店员工在上班时间内有做与工作无关的事情（上班时间吃零食、耍手机等等），请各店长强调门店的每位员工，做好交班记录，如再犯，片区和公司要严处当事人。
4、 公司下发的门店货架货位管理,从C类门店开始整理，要求C类门店在12月13日前整理出来。（具体的门店分类见公司下发的邮件）
5、 关店的来货问题死帐处理，门店要和仓库彭姐进行核对，互相签字，交1份给营运部王姐（王晓燕）存档，城中片区涉及到的门店是小关庙店和交大店。
6、 今年的团拜会公司要求城中片区出4个文艺节目（唱歌的除外），请大家踊跃报名参加。在下周内把门店节目和表演人员报片区邮箱，表演得好的话有机会得奖哈。
7、 公司2013年销售任务是1.6亿，中药3140万、要求有40家门店盈利（扭亏），城中片区销售任务是2020万元，门店具体的销售任务见公司下发邮箱为准。请各门店针对门店目前的销售状况，提2013年门店的增量措施（3——5条）在下周内报片区邮箱。
8、 片区关于滞销品种的促销活动已经发到各门店邮箱，请大家抓住活动机会多强调员工口头宣传解决门店滞销品种库存。门店一定要清楚活动内容和细则。
9、 冬季养生节广场促销活动公司第一场定在下周六和周日（华油路旁的家乐福），在这两天时间内，城中片区会抽调7名左右的员工进行协助，具体的名单到时通知，请各门店支持，要求去参加广场活动的员工带工作服、帽子、工牌和门店试用的随身灸1个。
10、 目前公司有7-8个桐君阁生产的袋装和听装的中药品种，公司会根据门店销售和门店类型进行铺货，请大家抓住销售旺季促进销售。

11、 门店自行打印美美销售进度表，每天关注销售完成情况，全员促销，完成门店的周任务。请大家仔细阅读公司下发的关于12月份美美任务考核方案。美美本周的时间段是12月1日-12月9日，以后是每周一到周日为周任务考核时间。
12、 12月10日片区分2批在交大三店进行病种组方培训。
