
  2012年郫县东大街店11月工作总结和12月工作计划

           第一部分 11月工作总结

一：门店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	T类品种实际完成
	保健品
	ABC实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	郫县东大街店
	39000
	39013
	3000
	310 
	7256.6
	2219
	7452.9
	73
	33.1%


二：措施执行落实情况：

10月总销售完成情况90.4%，

	大类销售占比
	10月
	11月
	增长率

	成药
	12022
	12561.5
	4.4%

	保健食品
	2536.9
	2777
	9.4%

	医疗器械
	1744
	1317
	24.4%

	中药饮片
	62.7
	310.45
	395%

	日用化妆品
	342.9
	783
	128.3%


人员销售情况：

	人员
	总销售
	T类
	占比
	ABC类
	占比
	D类
	大保健品
	占比

	唐
	9790
	2400
	24.5%
	1343
	13.7%
	150.2
	523.7
	5.3

	巫
	11872
	2045.7
	17.2%
	3009.9
	25.3%
	214.7
	1085.6
	9.1

	管
	8551
	1618.4
	18.9%
	1593.2
	18.6%
	265.9
	335.8
	3.9


第二部分12月工作计划                                                                                                                                                                                                                                            

一、门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	T类销售
	保健品
	ABC销售
	会员人数
	会员消费占比

	郫县东大街店
	4.95
	4.95
	3000
	3000
	5000
	600
	4500
	120
	50%

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


二、门店增量措施（1----3点）：

1 这个月主抓归芪生血颗粒销售，加强归芪生血颗粒的卖点学习,每天重复学习。任务分配到每周，每天，每个人头上。
2.活动前准备要充分，货要备齐，活动前期给会员打电话，发短信告知每位会员。店内氛围，多写POP，做货品陈列。
3．做好门店缺货及顾客订药记录，跟踪忠实会员顾客定期用药的品种，随时保证顾客所需药品的齐全。

郫县东大街店

唐燕


