
郫县东大街            店活动总结
活动性质：公司活动 v口   片区活动 口   其他              
活动时间：        2012.11.19-2012.11.30              

活动主题：                初冬进补，惠聚太极       

主要活动内容：  会员专享，天天会员日，满38省3元.满68省6元.满98省9元                                                    

数据分析
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年10月19日30~日与2012年11月19日~30日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	345笔
	44.6元/客
	15411.49元 
	4787元 
	31% 
	33.3%

	上月同期数据
	305笔
	 44.8元/客
	13688.35元 
	4278元 
	31.2% 
	27.2%

	对比结果（%）
	13.1%
	 -0.44元/客
	12.5%
	11.8%
	-0.64% 
	22.4%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	345笔


	44.6元/客
	15411.49元 
	4787元 
	31% 
	33.3%

	上月同期数据
	366笔
	46元/客 
	16872.43元 
	5050.2元 
	29.7% 
	37.6%

	对比结果（%）
	-5.7%
	 -3元/客
	-8.6%
	-5.2%

 
	4.3% 
	-11.4%


活动期间新增会员    23       人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点

a.活动前期以短信形式，告之会员活动内容.

b.活动前三天,店员到外面发放DM单.

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求

这次活动前期我们店货源准备不足
上次我们公司搞那个送劵活动，我们门店好多会员都有劵，这次活动劵不能同时享用,有的会员就没有消费。

