旗舰店美美销售政策取消后的对策及措施
1、 维护重点疗程客户，有效锁定有效客户，开发新客户。
措施：统计按疗程购买的客户，安排执业药师每天电话回访7名客户，对其进行产品售后跟踪，了解顾客用药效果，给予顾客用药注意及相关健康养生知识传达等，以完善的，专业的售后留住顾客。
2、 针对男性客户主抓“健脾益肾”及“安神助睡”的处方特点，强调亚健康调理的特点。有效针对脾虚吸收不好，贫血气血差，睡眠差，容易疲劳，感冒等亚健康状态的调理。
所需物料支持：重点突出“健脾益肾”及“安神助睡”的相关产品宣传。

3、 利用20130104策划美美活动  
方案：购1疗程15盒美美585.00，送价值398元汤臣倍健胶原蛋白粉1听

购半疗程8盒美美312.00，送价值118元千林C+E一瓶
