
北东街店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间：11月19日----11月30日                      

活动主题：    初冬进补  惠聚太极                 

主要活动内容：1、天天会员日后全场满38元省3元
 2、天天会员日后全场满68元省6元 
1.  活动期间与活动前期数据对比（11月19日---11月30日日均数据与11月1日---11月7日日均数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	22063.72
	529
	41.71
	18.65%
	15

	前期同期数据
	41655.74
	964
	43.21
	32.14%
	32

	对比结果（%）
	10.13%
	6.3%
	3.6%
	72.33%
	24.77%


1、 活动的亮点
天天会员日，先折后省，直接省现金，顾客更能够接受
保健品买满300就省60对于长期服用的顾客就很能吸引他们的购买欲
全场中药8.5折的优惠使我们的重要销售有所突破

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

今日一新顾客进店购买药品，我们在 推介药品的同时就告之我们太极会员卡的益处，比如：会员会员日打折又积分，平时就积分，累计100分就优惠5元现金，以后太极推出的各种活动只限会员参加，同时在顾客缴费时再次提醒办理会员卡，顾客还是能欣然接受
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

顾客
原因：宣传力度还不 够强大，会员卡的办理比较少
如何达到：把DM单发放到更广的区域，手绘更多的POP让经过橱窗的顾客一目了然激发起购买欲

          平时争取办理更多的会员卡，让太极大药房存在顾客脑海中，形成更多固定的客源.







