
红星店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间：11月19日----11月30日                      

活动主题：    初冬进补  惠聚太极                 

主要活动内容：1、天天会员日后全场满38元省3元
 2、天天会员日后全场满68元省6元 
1.  活动期间与活动前期数据对比（11月19日---11月30日日均数据与11月1日---11月7日日均数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	82661.85
	1823
	45.30
	61.26%
	99

	前期同期数据
	42885.36
	1085
	39.50
	19.9%
	17

	对比结果（%）
	
92.75%
	68.02%
	14.68%
	207.84%
	482.35%


1、 活动的亮点
1.会员销售占比超过50%，达到61.26%，主要是店内宣传、店外宣传起了很大的作用，吸引了会员消费。
2.通过这次活动，销售有了一定的增长，主要是店员对每位进店顾客的活动宣传及收银台的一句话服务起到了很重要的作用。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

主要是对每位进店顾客进行口头宣传这次的会员专享活动的优势，以及积极主动提醒会员出示使用会员卡。
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

亦如既往地将销售任务分配细致，让每位员工都知晓，时时催促产生紧迫感，进而增加销售的动力。活动前的宣传工作提前做好准备，从配货、宣传、任务分配等方面下功夫。







