
人中店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间：11月19日----11月30日                      

活动主题：    初冬进补  惠聚太极                 

主要活动内容：1、天天会员日后全场满38元省3元
 2、天天会员日后全场满68元省6元 
1.  活动期间与活动前期数据对比（11月19日---11月30日日均数据与11月1日---11月7日日均数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	40597.25
	1040
	39.03
	29%
	27

	前期同期数据
	23580.33
	638
	36.96
	25.6%
	6

	对比结果（%）
	
	
	
	
	


1、 活动的亮点
1. 固元膏在宣传下，做了两份。

2. 美美在高压下，销售有点点上升
3. 积极调货，满足顾客需求

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

在活动政策的帮助下，大力宣传办了会员卡之后的优惠政策，可以省钱等，顾客只要不赶时间，一般都愿意办理。但不排除有一次性会员的产生。
3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

因停电一天，对销售有所影响，还有发力稍晚，影响了销售，下次活动一定均匀使力，达到公司活动销售目的。







