人中店店2012年11月工作总结和12月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	10月
	10
	93769.42
	0.5
	0.2666
	2
	20438.12
	41
	28.28%

	11月
	10
	98826.66
	0.5
	0.1178
	2
	22873.94
	40
	26.3%

	增减
	
	
	
	
	
	
	
	


二：11月动销品种和不动销品种的分析总结：

每周专人负责不动销品的整理和摆放传达到每位员工，标示出来积极推荐。
三：11月销售增长的亮点总结：

1. 公司活动支持
2. 员工组合销售能力提升，销售有比较，促进客单及整体销售

3. 集团品种推荐加强，尽量卖集团品种。

第二部分工作计划

一、门店计划指标：（具体的数据按公司下达的12月份任务指标）
	门店
	总销售计划指标
	中药计划指标
	集团计划任务
	新增会员人数
	会员消费占比

	人中店
	11.5
	0.5
	3
	60
	30%


二、12月增量措施：

1.丰富产品，备货充足，礼盒产品备货
2.炖品新品引进，中药材丰富产品
3.销售人员工作积极性提高，促进销售。
三、需解决的问题：

