   邛崃汇源          店活动总结
活动性质：公司活动 v口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012.11.19-2012.11.30                       

活动主题：   惠聚太极会员购药省省省+（天天会员日）      
主要活动内容：1、消费满38省3元；
2、消费满68省6元；

3、消费满98省9元；

4、消费满178省20元；

5、消费满298省40元；
数据分析

1、 活动期间与活动前一周数据对比（与11月1日-11月7日之间日均销售对比）
	
	日均销售笔数
	日均客单
	日均收入
	日均毛利
	日均毛利率
	日均会员销售占比

	活动期间数据
	33.6
	55.51
	1865.05
	565.52
	30.32%
	32.9%

	上周同期数据
	30.3
	35.08
	1062.92
	374.03
	35.19%
	34.51%

	对比结果（%）
	10.89%
	58.24%
	75.46%
	51.2%
	-4.87%
	-1.61


2、 活动期间新增会员    24    人
3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


活动总结
此次活动期间销售与11月1日-7日销售对比，增长75.46%。

总结原因如下：

    1、本月下旬客流量较上旬多，且也跟店员交待过，凡是进店的顾客，尽量不让顾客空手而归，充分利用此效活动优势，提高客单价、办理有效会员卡；
2、活动期间也有部份用券的顾客，二次销售的成功率很大；

3、店员相互配合，收银台一句话服务也是促进销售成功原因之一；
4、每项任务落实到人头，奖惩分明，给店员分析利弊，督促店员的进取；

5、分享成功案例并加以培训，增强店员的销售能力及专业知识。
经营中出现的问题：
专业知识、人员自身原因、效期（黄金搭档-儿童，128/盒，共两盒）

12月重要工作：

1、无论任何时候，销量放在第一位；
2、加强滋补类的培训；

3、临近年底，外出工作的人陆续返乡，应抓住这些人的心理做好销售；

4、当季畅销品种及礼盒装商品库存要备足
