   新园大道            店活动总结

活动性质：公司活动 v   片区活动 口   其他              
活动时间： 11月19日----11月30日                      

活动主题： 初冬进补，汇聚太极           

主要活动内容：    会员购药省省省                                                 

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年11月1日~10月7日与2012年11月19日--11月30日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	292
	47
	13726.01
	4953.16
	36.09%
	21.4%

	上月同期数据
	499
	46.6
	23271.36
	6901.08
	29.65%
	26.4%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	
	
	
	
	
	

	10.13--10.19
	
	
	
	
	
	

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间新增会员  25  人

活动期间送出赠品

	赠品名称
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	

	
	
	
	
	


总结

活动的亮点

1.）买省有一定的吸引力。

2.）免费办理会员卡。

3.）pop宣传起到一定的作用。

将非会员转为有效会员的成功经验

1.）会员的优惠政策。

2.）宣传公司的商品。（货真价实）

3.）店员的热情态度。

活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

活动期间人流量减少了一些，买低毛利商品的顾客较多，部分顾客认为我们的价格太高，（比如：竞争药店的东阿阿胶250g卖380元，我们卖415.5元。）不愿买。对于买省活动，部分顾客觉得没有必要买那么多备用，觉得有需要再买。由于本小区都是农迁户，保健意识较差。故保健商品销售很差。
