
马超东路店活动总结
活动性质：公司活动 ■   片区活动 口   其他              
活动时间： 11.19-11.30   

活动主题：  初冬进补  惠聚太极     
主要活动内容：会员购药省省省，活动期间天天会员日9.5折，折后再省
满38元省3元，满68元省6元，满98元省9元，满178元省20元，满298元省40元，满300元省60元，单张收银票最高省60元

1、 数据分析
1、 活动期间（11.19-11.30）与11.1-11.7期间的日均销售作对比
	
	日均销售
	日均毛利
	日均毛利率

	活动期间数据（11.19-11.30）
	1112.21
	354.75
	 31.9%

	对比时间段数据（11.1-11.7）
	1015.13
	325
	32%

	对比结果（%）
	9.56%
	 9.15%
	-0.1%


2、 活动期间新增会员 17人

2、 总结

这次活动的本身对于顾客来说是非常有吸引力的，天天会员日9.5折，折后再省更优惠，但是因为这次活动特价比较低因此降低了整体的毛利率，同时因为在这次活动之前我们片区自行搞的活动和这个形式一样，而且这次总体算下来还没有那一次优惠，很多顾客参加了我们之前的活动，觉得这一次的活动根本没得到什么实惠，因为这次活动有指定品种，上一次是全场都参加。这可能是我们自己单方面的想法吧。还有一点就是，这一次活动的DM单的有效发放不是很理想，确实发出去很多，但真正有顾客拿回来的极少，这个有极大的影响吧。套包的销售非常差，只销售了一套艾灸系列的产品，其实我们宣传都到位了的，每天自己也在给会员发短信，但似乎作用都不大。总的来说就是这些，最后导致没见增长。
3、 奖惩项目

1、 销售增长率9.56%，按公司考核方案，不奖不惩
2、 活动期间天胶、灸系列产品、自我保健美肌系列套餐，有销售的只有灸系列，其他2个系列没有销售，罚款200元

