     经本店商议觉得如果公司取消美美买一赠一的活动肯定会很大程度的影响美美的销售，站在顾客的角度每盒39元，吃2天，这个投价确实有点偏高，针对这方面我们提出以下几点建议：

1、公司能继续搞买赠活动，分等级的买赠，例如：买三赠一、买七赠三、买十赠五等。
2、适当下调价格，让大部分顾客能够接受

3、通过媒体加大美美的宣传，提高其知名度
4、可多选择几家大型的连锁药房合作，进一步提高其知名度，但必须要做好价格维护

   对于我们门店在销售时应做好一下工作：

1、继续学习美美的处方配伍、销售卖点，向销售好的门店多学习借鉴销售成功的经验
2、做好美美会员维护及用药后的反响，多收集她们反馈的资料
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