清江东路店对美美销售意见

1、 任务还是分配到人头，与二次分配挂钩。

2、 每个顾客进店员工都要主动推荐美美。

3、 做好会员登记。

4、 美美可以先从买2送1，买3送1等活动过渡，不然一个疗程500多元钱很多顾客还是不能接受，同时消费群体将减少许多。

5、 员工的积极性不能削减，鼓励大家自信推荐美美。

