
城中片区关于美美买赠结束后的应对措施
1、 男士群体销售问题及应对措施：男士痤疮者、脾胃不好（便秘、痔疮）；长期熬夜的男士（睡眠不好，气血不好者），脾肾阳虚（怕冷、大便稀塘，腰痛、遗精）美美+锁阳固精丸+桂附地黄丸。
2、 提升消费者的购买专业知识：反复的产品知识培训（全员），提升专业知识的抽查力度。
3、 买赠结束后，确保销售的措施：激励员工的销售激情，返利额度的增大（分梯度式的返利，100盒以下/月/4元，101-200盒/月/5元，200盒以上/月/6元）。
4、 对现有的美美会员进行电话的监督。
5、 销售和店外团购：公司提前能够借网络平台宣传，网上销售，礼盒的跟进。

