新津邓双店周销售数据对比分析表

本周销售数据（12.6-12.12）与上周销售数据（11.29-12.5）分析如下：

	序号
	id号
	品名
	上周销售数量
	本周销售数量


	增长率
	上周销售金额
	本周销售金额
	增长率

	1
	69234
	美美
	27
	41
	51.85%
	1053
	1599
	51.85%

	2
	21580
	补肾益寿（瓶）
	11
	4
	-63.63%
	784.3
	285.2
	-63.63%

	3
	115733
	天骄
	1
	0
	-100%
	415.5
	0
	-100%

	4
	32
	阿胶
	1
	0
	-100%
	415.5
	0
	-100%

	5
	97095
	灸盒
	0
	1
	100%
	0
	29
	100%

	6
	979373
	灸条
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	7
	95863
	灸棒
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	8
	75440
	制氧机
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	
	
	
	
	
	
	2668.3
	1913.2
	


一.从上表数据分析：本周“美美”销售比上周增长51.85%，销售金额增加546元，补肾益寿销售比增长-63.63%，销售金额减少499.1元，天胶和阿胶销售金额减少了831元，本周重点品种销售金额（1913.2元）比上周销售金额（2668.3元）减少了755.1元。

	序号
	项目
	上周销售数量
	本周销售数量
	增长率
	上周销售金额
	本周销售金额
	增长率

	1
	不动销品种
	43
	20
	-53.48%
	1107.99
	433.92
	-60.83%

	2
	效期品种
	5
	4
	-20%
	272.65
	79.48
	-70.84%

	
	
	
	
	
	1380.64
	513.4
	


二.从上表数据分析：本周不动销品种和效期品种销售金额（1380.64元）比上周销售金额（513.4元）减少了867.24元。

	门店周销量
	周销售金额
	笔数
	客单价
	平均每天销售金额

	11.29-12.5
	22181.59
	480
	46.21
	3168.79

	12.6-12.12
	20054.57
	510
	39.32
	2864.93


三从上表数据分析看：本周销售金额（20054.57元）比上周销售金额（22181.59元）减少了2127.02元。

本周销售下降的原因主要是：

1.本周重点品种销售、不动销品种和效期品种销售减少了1622.34元。

2.12月5日社区活动当日销售金额4737.32元，比平均每天销售金额增长1568.53元，增长49.49%。

本周销售客单价比上周同比下降6.89元，销售能力有待提高。

增量措施：

做好本周片区活动销售，力争每天销售达3200元，保底3000元。做好不动销和效期品种的销售，尽全力减少门店效期损失，提高门店货品周转率。

全员全力做好重点品种销售，尤其是“美美”的大力销售，每天不断强化学习“美美”知识，不断总结销售经验，增加销售成功率，做好“美美”会员登记及回访工作。

加大门店员工的亲和力和销售技巧，大力宣传太极企业文化理念，在不断提高知名度的同时，增加客流量，提高客单销售金额。

合理化分析门店品种结构，增加门店品种数量，保证常备药品的供应，满足顾客需要。

