                  综合片区社区活动考核方案

为进一步加大门店社区活动的宣传力度，更大化宣传企业文化。提升门店活动效果。巩固老会员，发展新会员。特制定本方案。

考核以销售增幅作为依据。即社区活动当天与之前三天平均值做对比。片区增幅最少的门店，在次月的社区活动中，无偿到当月社区活动增幅第一的门店支持社区活动开展，顺便学习活动经验，回店上做交流。

社区活动当天必须要有新会员发展记录，如没有会员发展记录的门店，次月会员发展任务在原有会员任务的基础上增加20%的会员任务 。
     本考核方案从12月开始实施。月底社区活动数据汇总后，片区将出台相关排名及学习支援情况。请各店收件后组织学习，并做好记录备查。
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