片区（店）促销活动
1、 活动门店：片区内所有门店
2、 活动时间：  20 12年 12月 8 日 — 20 12 年  12月  14  日
3、 活动主题：
1、保健品优惠中：
a、拉斯维康系列保健品买一送一，所送赠品零售价金额应低于卖品金额；
b、佳汇泰系列保健品8折优惠；
2、门店180天未动销品种（为滞销和不动销品种，新品除外具体清单各店长亲自把控，不得出现新品铺货的折扣，否则引起的差异金额由门店自行赔付）8.5折优惠（门店做专区陈列、爆炸花提示，店员推荐）。
三、活动要求：

1、明天之内将180天未动销品种（滞销或180天未动销品种）的基数发到片区邮箱内（具体表格见《滞销或180天未动销品种》）；

2、门店店长自行定每天的滞销未动销的数量和销售金额于明天之内报片区邮箱内（具体表格见附件《180天动销预计销售表》），把活动期间预计销售数量发送到片区邮箱中，原则上180天内有500个不动销品种数量的门店在活动期间不得低于20%的销售数量；

3、店长每天登记滞销未动销品种的销售情况表，每天晚上报销售的同时要报本天销售了好多品种及销售金额，片区汇总后报公司领导，具体表格见附表《滞销销售查询表》；表格需每天登记等活动完后传过来，需登记电子表格。
4、针对活动产品
a、拉斯维康、佳汇泰两类保健品在销售专区内用爆炸花或POP做标示，本次活动内容；
b、针对180天未动销品种必须做专区陈列，并用爆炸花或POP做宣传，突出本次活动主题；
5、门店自行手工折扣，系统不识别，会员卡不积分；拉斯维康系类产品买一送一，门店下账时将卖品和赠品同时下账，但是手工折扣为零售价最高的金额，例如：消费满200送100元，总共金额300元，下账时手工优惠100元，实际收银200元
6、活动结束后两天内将《滞销销售查询表》发送到片区邮箱内。

4、 宣传方式：

Pop 内容为：促销优惠区

爆炸花内容：买一送一、佳汇泰8折优惠

店员口头宣传       

