
**店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间：11月19日----11月30日                      

活动主题：    初冬进补  惠聚太极                 

主要活动内容：1、天天会员日后全场满38元省3元

 2、天天会员日后全场满68元省6元 
1.  活动期间与活动前期数据对比（11月19日---11月30日日均数据与11月1日---11月7日日均数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	20939.8
	474
	44.12
	33.24%
	35



	前期同期数据
	14464.01
	415
	34.85
	31.79%
	20



	对比结果（%）
	41%
	14.22%
	26.6%
	4.6%
	75%




活动的亮点

1、本次活动力度较大，尤其是保健品打折力度大，加大了销量。另外对进店的每个顾客都进行活动的宣传，大多顾客愿意达到活动省钱的标准进行买省。另外也加大了直销品种的销售，减少了门店的滞销率。

2、本次活动将任务下分到每个班次，下分到每个人头上，活动期间对进店的每一个顾客都介绍美美的活动，不管是男女老少，一些男士也购买了。

将非会员转为有效会员的成功经验

通过对活动内容的宣传，使一部分顾客顺利办理了会员卡并享受了折扣。由于会员卡是免费办理的，顾客一般听到要打折的信息都会办理会员卡。
活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？


