  新都三河场天海路           店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他    公司活动          
活动时间：      11月19-11月30日                 

活动主题：     95折后再省钱               

主要活动内容： 95折满38省3元卷，满68省6元卷，满98省9元，满 178省20元，满298省40元。满300省60元                                                       

数据分析
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年10月19日~10月30日与2012年11月19日~11月30日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	639
	35.77
	22860 
	6837.62
	29.9 %
	63.5%

	上月同期数据
	785
	38.29
	30059.67
	10485
	34.88%
	50.2%

	对比结果（%）
	-21%
	7%
	31.49%
	
	
	


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准.2012年11月19—30号比2012年11月1---7号数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	639
	35.77
	22860
	6873.62
	29.9%
	63.5%

	上月同期数据
	364
	35.8
	13034.48
	3812.3
	29.25%
	50.2%

	对比结果（%）
	43%
	0
	42.98%
	44.5%
	0.65%
	


活动期间新增会员  46          人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点


保健品系列95折后还要省钱，对于买单品的顾客来说还价钱还比较满意
将非会员转为有效会员的成功经验

所有的活动之针对会员，打折又省钱只有会员才能享受，特别商品也只有会员享受
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

原因分析：由于隔壁芙蓉药房的开张，在我们活动期间他们也跟着我们在搞活动，力度比我们大，我们折后的价钱比他们的卖价都还要高，导致我们客流量客单价都下降，还有活动期间买心脑血管的较多，导致了毛利成了有史以来的最低，活动效果不明显，没有达到该增长的效果。
