新津邓双店活动情况分析表

1、 数据分析：

	日期
	总销售金额
	总笔数
	客单价
	平均每天销售
	平均每天笔数

	11.1-11.7
	24754
	487
	50.83
	3536.3
	70

	11.19-11.30
	42663.3
	931
	45.83
	3555.3
	76

	　
	　
	　
	　
	0.50%
	　


2、 原因分析：
1. 在10月29日-11月9日社区2个药房因刷日用品停刷卡10天左右恢复，一个药房家里有事每天开半天门，本店销售情况明显比前期每天销售增加1000千元左右。

2. 门店在10月30日到11月7日申请单店活动，会员全场满50元送50元券，满100元送100元券，销售达34187.32元，笔数664笔，客单价51.48元，平均每天销售3798.6元。
	赠品名称
	50元健康养生劵
	100元健康养生劵

	送出数量
	76张
	    25张

	使用数量
	20张
	    14张


3. 3.紧接着片区活动2012年11月8日到11月14日进行片区活动，会员全场满50元送50元券，满100元送100元券，销售达21982.7元，笔数510笔，客单价43.1元，平均每天销售3141.1元。

	赠品名称
	50元健康养生劵
	100元健康养生劵

	送出数量
	66张
	    无

	使用情况
	13张
	    4张


4. 门店上月（11月）总体销售与10月销售对比情况：

	
	11月
	10月

	总销售金额
	108696.13
	80014.22

	笔数
	2425
	1833

	客单价
	44.82
	43.65

	会员金额
	58679.44
	26765.48

	会员笔数
	1050
	526

	会员客单价
	55.88
	50.88

	会员消费占
	53.9%
	33%

	新增会员人
	60
	65

	裸卖品种数
	723
	481

	裸卖率
	29.8%
	26.2%


总体增幅达35.8%，是本店在连续一个月活动不断情况下销售的好成绩。由于本店是社区门店，无流动消费群体，一个月连续活动，活动期间11月19日-11月30日销售能保持持平，已经是很不错的效果了。
