缺货药品分析
从缺货明细来看缺货最多的基本上是比较知名厂家的品种以及一些很便宜但是效果很好的品种。这些品种大多数都是我们以前经营过的品种，导致现在缺货的原因有以下几点：
1、 毛利低，且竞争对手大。公司就淘汰了此品种经营。

2、 还有一些医院品种，顾客会点名要，但是我们公司都没有这些品种。

3、 对电视上的广告品种公司也没有，原因可能是公司没进行采购。
4、 一些很畅销的品种因为胶囊事件之后公司也禁请了。

以上几点就是导致缺货的直接原因，这些品种的缺货也是影响了我们销量的直接原因，通过这次的缺货品种分析公司可能采购一些广告品种以及一些畅通品种，虽然毛利不是很高，但是也可以充销量，并且我们可以搭配到公司团促品种进行联合销售。在顾客心里广告品种已经根深蒂固了，如果我们有很知名的广告品种，在顾客进店消费的同时，我们也给顾客介绍一些保健品的知识，让顾客也有一只根深蒂固的感觉，然后在每次进店时我们都给顾客进行“洗脑”。说不定这次的消费中不仅购买了自己的必需品也购买了我们的保健品或者其他我们高毛利的品种，何乐而不为呢？
还有我们的货品充足了，顾客才会满载而归。而不是在顾客心里觉得我们这么大的药房还没有一些小药房的品种齐全。希望公司能采购这些缺货的品种，然后门店根据自己店上的需求来清货。
