        营门口  店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他 单店活动            
活动时间：   2012.10.19-----10.25                 

活动主题： 

主要活动内容：
    全场9折，中药及袋装8.8折                                              

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（：2012年9月19日~9月25日与2012年10月19日~10月25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	253
	43.3
	10960
	3157
	28.8%
	

	上月同期数据
	243
	37.7
	9170
	2980
	32.5%
	

	对比结果（%）
	4.1%
	14.8%
	19.5%
	
	
	


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准：对比活动时间10月12日-10月18日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	253
	43.3
	10960
	3157
	28.8%
	

	上周同期数据
	230
	41
	9447
	3261
	34.5%
	

	对比结果（%）
	10%
	5.6%
	16%
	
	
	


3、 活动期间新增会员    人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

本次活动主要是回馈会员，9折的活动力度对顾客吸引力还是很大，本次活动增长还是很明显，由于关店的原因，很多药品缺乏，也流失了一部分顾客。
2、由于输入会员卡后，系统的识别关系，没能统计准确的会员消费，从日常的销售中看，会员消费占比还是很大。
3、由于9折的力度，销售毛利下滑得很厉害，在今后的销售中，为应对低毛利的发生，应该尽量销售高毛利的药品。
