
关于培养心脑血管类药品销售能手的通知
各片区：

为增强心脑血管类药品的销售技巧，提升心脑血管类药品的销售，减轻该类药品的滞销、效期负担。经研究决定将针对部分有一定销售基础的员工进行一个系统的心脑血管类相关医药知识的培训。主要分为以下三个部分：
    一、心脑血管疾病专业知识学习。将会邀请专业教授在张教授常规疾病培训的基础上继续进行专业知识的深化培训。
    二、销售技巧培训。在心脑血管专业知识的学习上，对相应的产品对症、卖点等进行销售技巧培训。如何接待顾客，如何与顾客交流，如何解决顾客需求等。除此之外还有关联销售知识的学习。
    三、销售实践。将所学专业运用到日常销售当中，在销售中将理论与实践相联系，以做到学以致用。
请各片区主管推荐3—7名人员进行此系统培训。请于今天下午16:00前将人员名单发送到营业部培训专用邮箱，谢谢！
如有疑问请电询营业部刘晏西。
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