             邛崃大邑片本周工作主要内容

1. 从这周开始每周周末下午5:00给我报门店滞销和效期的销售情况请门店安排质管员准时报送，另附表格。美美、天胶、灸盒、灸条、补肾益寿、制氧机的销售在周末报送销售的时候报送给我。
2. 这周开始门店店长每周一9:00之前给我报送门店上周标准化考试情况。（26号报送的时候要把之前未报送过的考试情况一并报送）

3. 门店需要禁请的品种从这周开始报片区，片区统一之后报营业部。门店需要禁请的品种每周四17:00统一报给我。不报视为无禁请品种。

4. 门店营业长款，必须随时出票。意思就是例如门店11.19号扎帐之后营业长款（除零药款）在第二天必须对品种盘点把差的品种用长款出票。以后片区和公司检查门店营业长款超过200元对店长进行处罚。
5. 片区内被帮扶的四家门店在26号之前必须把帮扶人员提出的意见能做的做了，需要公司批的打公文呈报。

6. 关于11.19号的活动。门店销售增长必须达到20%，未完成的门店都会按照活动考核方案对门店进行处罚。另外在活动期间门店必须在销售下滑的时候给会员打电话或者其他方式促进销售，要求每一个员工清楚活动期间每一天应该完成的销售金额。天胶、灸盒、灸条在活动期间必须有销售。有熬胶工具的门店销售必须高于无熬胶工具的门店。

7. 美美要求员工对每一个顾客都要进行宣传，宣传口径没得唯一性很多可以宣传的门店找出适合自己门店的宣传口径，无论怎样都必须宣传，公司领导和片区到店如果门店员工未宣传将会对员工进行自行购买一个疗程的处罚，固所有员工必须全力以赴的去销售美美。美美的广告要张贴在腰线上30公分，每张广告间距10公分，请未按此要求执行的门店自行更改。美美陈列：必须要有三个面，门店店长要对员工进行销售技巧培训，每天开会总结一个成功和失败案例，要求每一个员工熟悉美美的配方，每一个味中药在方子里的作用，片区会电话和门店抽查，如果不能背的出来的员工自己到我这来背书。
提醒哈各个门店这次活动处罚和美美销售的处罚都是新董事长卢总下的命令，请各店长一定要非常非常非常重视，一定要很努力很努力的去完成这个销售任务。对于未完成的门店一定会处罚的，不想被罚款的一定要自己想办法去提升销售，有啥子问题要及时上报。）
