崇州金带街销售分析
     在20 12年 11 月 06  日 — 2012年 11  月 14 日片区活动期间，门店销量未增长15%的原因有：

1. 由于天气大幅度的降温，在晚上的小高峰期间销量有小弧度的下降。
2. 店上人员有所减少，而公司不能及时为店上增加人员，这是使销量下降的重要的原因。顾客都是不定时的来购药，有时候三五成群的来，没有足够的销售人手，只能点杀，没有充足的时间来联合销售提高客单价。特别是有捡重要的时候，更是忙不过来。

3. 货品部齐全：公司的这种请货方式虽然有效的控制了货品的库存，都是店上很多畅销的品种供不应求。几乎每天都有顾客埋怨，人家多远的地方跑来，需要5盒10盒，而我们的库存经常是2盒3盒，多来几次买不齐，这样销量提不上去，反而还会流失很多买主。

4. 在活动期间中中药没有大力宣传，未做好袋装汤料。在下次活动中药加强冬季进补的汤料包的销售。
5. 气氛营造的不够显眼，在下次活动中，尽量做好店堂布置。给顾客带来最直观的视觉效应，刺激消费。
