
浣花滨河             店活动总结

活动性质：公司活动  eq \o\ac(□,口)   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012年11.8-11.15        

活动主题：初冬送温情，健康伴您行
1、 主要活动内容：满48省3元，满88省7元，满128省15元；                                       

中药全场9折；
数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年11月8日~11日15与2012年10月8日~15日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	474
	45.89
	21753
.68
	7373.9
	33.9%
	48.98

	上月同期数据
	409
	40.04
	16377.5
	5391.94
	32.92%
	43.12%

	对比结果（%）
	15.89%
	14.61%
	32.82%
	36.76%
	0.98%
	17.5%


分析：活动期间，笔数，客单价，收入，毛利，毛利率，会员消费占比都增长得比较明显 。
2．活动期间与活动前8天数据对比（活动前8天的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。10.31-11.7
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	474
	45.89
	21753

.68
	7373.9
	33.9%
	48.98

	前一周数据
	427
	42.76
	19837.36
	6688.7
	33.72%
	39.58%

	对比结果（%）
	11%
	7.32%
	9.66%
	10.24%
	0.18%
	9.4%


分析：活动期间，笔数，客单价，收入，毛利，毛利率，会员消费占比都增长得比较明显，但是收入增长未达到10%

3．活动期间新增会员  41 人 。活动前一周会员发展15
总结

1、 活动的亮点

活动前海报，POP全部到位，给部分会员了发了短信，给进店的每个顾客进行详细讲解，提高客单价

将非会员转为有效会员的成功经验

耐心的讲解我们的会员权益。平时要38才能办，现在搞活动免费办，让顾客感觉划算。且本次活动我们只针对会员顾客。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

分析：本次活动与上月同期相比增长32.82%，与前8天相比增长9.66%。 
增长原因：1：主要是宣传，本次活动期间本店给会员发短信，同时千林赠品做了堆头，很努力宣传，来的老顾客比较多。同时对进店的每个顾客都进行了耐心的讲解。
2：给在本店订购过某些药品的顾客打了电话

活动期间平均日销量2719.2元 ，比上月平均日销量2197.36增长23.75%。
下次活动中：努力做好宣传和活动氛围营造。努力使客流增加，发展新会员，挖掘新顾客

