燃灯寺   店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：  2012年11月8日——15日                  

活动主题：                     

1、 主要活动内容：   活动期间免费成为会员

活动期间会员消费满48元省3元，满88省7元，满128省15元

数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年11月8日~15日与2012年10月8日~15日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	384
	47.07
	18076.59
	5479
	30.3%
	

	上月同期数据
	341
	39.35
	13419.6
	3926
	29.3%
	

	对比结果（%）
	+11.2%
	+16.4%
	+25.8%
	+28.3%
	+3.3% 
	


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。（2012.11.8~15与2012.10.31~11.07数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	384
	47.07
	18076.59
	5479 
	30.3% 
	36.31%

	上周同期数据
	335
	36.48 
	12222.24
	 3619
	29.6% 
	37.34%

	对比结果（%）
	
+12.76%
	
+22.49%
	
+32.39%
	+33.95% 
	
+2.3%
	-2.58%


3、 活动期间新增会员  25    人,活动前一周新增会员21人。

1、 总结

1、 活动的亮点

     主要针对会员搞片区活动

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

      有顾客买上一定金额的药品，我们都会对其宣传我们的活动，让她免费办理会员卡，享受会员专享的活动，顾客也很高兴。但是有些顾客觉得办会员卡很麻烦，所以买了药之后直接就走了。
3、 活动期销售提升10%以上的门店，原因分析？   

这次片区活动增长最主要的是卖了一台制氧机3000元。其他的增长的原因是多向顾客宣传我们的活动内容，增加客单价。
