九龙店活动总结

活动性质：公司活动   片区活动 v   其他              
活动时间：2012.11.8到2012.11.14
活动主题：
主要活动内容：会员全场满50元送50元健康养生劵，满100元送100元健康养生劵，单张收银条最多送5张

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年11月8 日~11月14日与2012年10月8日~10月14日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	510
	    43.1
	21982.72
	7901.18
	35.9%
	49.9%

	上月同期数据
	402
	    42.1
	16946.78
	6088.43
	35.9%
	    23.3%

	对比结果（%）
	26.8%
	    2.3%
	29.7%
	29.7%
	0%
	114.1%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：11月8日开始活动，活动时间为7天，那就应从11月1日到11月7日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	510
	43.1
	21982.72
	7901.18
	35.9%
	49.9%

	上周同期数据
	487
	50.8
	24753.59
	9271.96
	37.5%
	37.5%

	对比结果（%）
	4.7%
	-15.1%
	-11.2%
	-14.8%
	  -4.3%
	33%


3、 活动期间新增会员  21人

4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元健康养生劵
	100元健康养生劵
	
	

	送出数量
	66张
	    0张
	    
	

	剩余数量
	38张
	    0张
	    
	

	使用情况
	13张
	    4张
	
	


2、 总结

1、 活动的亮点

    买赠活动很吸引人，让会员享受到了实质的优惠,拉动再次消费，提高销售额
2、 将非会员转为有效会员的成功经验
    会员才能享受门店活动特殊优惠，成功的将一些犹豫不决的人变成会员朋友

3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
1. 因本店此次片区活动前，已提前开始送券活动:10月30日-11月6日，送出券100元券-25张，50元券-76张，前期活动效果相对较好，所以后面活动，增长不大。
2. 争取做好下次活动，加大宣传力度，加大会员活动传达，提高活动销售

